





Solucdes no tamanho exato da sua necessidade ! -

Produtividade de facil escalonamento para atender as necessidades individuais de cada loja - A produtividade maxima do sistema varia
de acordo com o numero de impressoras 7000 instaladas indo de 450 (com uma impressora) a 2.250 (com 5 impressoras) impressoes
por hora —10x15cm (4 x 6")

APEX 30" lite

Configuracao:

* Gabinete APEX 30",

* Uma impressora Kodak 7000.
* Uma impressora Kodak 8810.
« APEX Workstation & Software.

* Impressora de etiquetas. A P EX 30" p | U S
* Scanner para calibracdo.

« 450 copias 10x15 hora Configuracao:

* Gabinete APEX 30".

* Duas impressoras Kodak 7000 .
* Uma impressora Kodak 8810.

« APEX Workstation & Software.
* Impressora de etiquetas.

* Scanner para calibracdo.

* 900 copias 10x15 hora

Imagem meramente ilustrativa

APEX 40"

Configuracao:

* Gabinete APEX 40",

* Sorter para até 8 Envelopes.

* Duas impressoras Kodak 7000 . Imagem meramente ilustrativa
*Opcéo de impressora Kodak 8810.

« APEX Workstation & Software.

* Impressora de etiquetas.

* Scanner para calibracao.

* 900 copias 10x15 hora

APEX 66"

Configuracao:

* Gabinete APEX 40",

* Gabinete APEX 26",

» Sorter para até 8 Envelopes.

* Duas Impressoras Kodak 7000
* Uma Impressora Kodak 8810 .
« APEX Workstation & Software.
* Impressora de etiquetas.

* Scanner para calibracao.

* 900 copias 10x15 hora

Imagem meramente ilustrativa

Imagem meramente ilustrativa

Notas de Especialista

O APEX pode fazer cépias de 10x15 a 20x30 cm com acabamento acetinado ou
brilhante! Consome pouca energia elétrica, ndo precisa de sala com ambiente
climatizado, nem operador dedicado. E baseado em tecnologia de impressdo
térmica, portanto ndo utiliza guimicos nem tanque de 4dgua e ocupa um espaco
fisico menor que um mini-lab quimico. Pode ser conectado em rede e crescer
com o seu negdcio através de impressoras e upgrades. Quer mais o que?
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Hha Kodak

Junte-se a nds nesse novo negdécio, inove na oferta de servicos e comece a lucrar ja!

O que é o projeto?

O projeto Ilha Kodak traz um novo conceito de loja para venda de pro-
dutos e servicos fotograficos. Atrelado a Kodak, a marca mais forte e
conhecida da fotografia mundial.

Com a ilha montada em corredores de shoppings centers, supermercados
ou qualguer outro lugar de grande circulacéo, vocé faz com que o consu-
midor passe por vocé e conheca os produtos e servicos oferecidos.

Ofereca cameras, acessorios, impressdo de fotos digitais, Photobooks,
fotoprodutos diversos e estimule a curiosidade e a criatividade do consumidor!

E isso mesmo! A forca da marca Kodak, uma localizacdo privilegiada, baixo investimento e produtos diferenciados: um novo conceito
no ramo fotografico que chega trazendo a certeza do sucesso.

Conheca as principais vantagens desse novo projeto:

Investimento
. Baixo investimento comparado a uma loja e inclui equipamentos Kodak APEX e Estacdes de Pedido Kodak G4 no mo-
delo basico.

Localizacdo

As ilhas sdo montadas estrategicamente no meio dos corredores, ou seja, no caminho que o consumidor deve passar,
o que facilita a visibilidade dos produtos e servicos oferecidos e estimula a compra por impulso. O projeto inclui uma
sugestdo de comunicacdo permanente e variavel para atrair ainda mais a atencdo do consumidor.

Infraestrutura
A infraestrutura necesséria é bem menor que a de uma loja, considerando espaco, instalacdes, pessoal e estoque.
O projeto Ilha Kodak foi desenvolvido em trés tamanhos: 8, 10 e 12m2m de acordo com suas necessidades e possibili-

dades. Instalacdo e montagem gratuitas inclusive com atendimento diferenciado para montagens em horarios notur-
nos.

was | Versatilidade
= Se um ponto possui trafego abaixo do esperado, é possivel mover a ilha para outro corredor, outro piso ou até outro

shopping. E os resultados... Facilidade e conveniéncia aos consumidores, que terdo acesso facil e rapido a impresséo de
fotos, fotoprodutos e muito mais.

Por que o formato de Ilha?

O formato ilha de servicos ja era utilizado por grandes marcas e franquias (de mercados diversos como alimentacdo, vestuario, aces-
sérios, perfumaria, etc.) em todo o mundo devido a facilidade de instalacao, baixo custo operacional e facilidade de aproximacéo ao
publico.

Como a instalacdo de uma loja tradicional em um local de alto custo por m2 inviabiliza muitas operacdes, o formato ilha consegue
reduzir essas barreias ao mesmo tempo em que permite mais acdes em menos espaco fisico.

Veja abaixo alguns exemplos que ja existem em outros paises:

www.intercolorbrasil.com.br



Uma oportunidade imperdivel para vocé ter seu préprio negdcio e lucrar
com a oferta de produtos e servicos fotograficos!

Como funciona o projeto de ilha
“A ilha kodak ndo é um programa de franquia. Ele é operado e controlado pelo proprietdrio da ilha de servicos,
que é orientado pela Kodak no desenvolvimento da operacdo.”

Desta forma, a Kodak apenas indica os padrdes visuais e os equipamentos a serem utilizados na ilha. A instalacdo de um projeto ilha
contempla trés médulos basicos a serem adquiridos pelo operador da ilha: Mobilidrio padrao, drylab APEX e Estacdes de Pedido.

* O mobiliario foi estrategicamente desenvolvido para possibilitar répida identificacéo visual, a correta exposicdo de
produtos e facilidade operacional. O projeto foi desenhado visando pontos comerciais com grande fluxo de pessoas, por
esta razdo foram definidos espacées dedicadas para até trés estacdes de pedido para multiplos atendimentos. Temos

g projeto padrdo ja prontos para mobiliarios de 08m2, 10m2, 12m2,
. * O conjunto APEX tem o objetivo de oferecer saidas rapidas aos tamanhos 10x15, 15x20, 20x25 e 20x30 além de fazer
~ o gerenciamento de ordens de servico entre todas as estacbes de pedido.
. i * As estacdes de pedidos simplificam o atendimento ao mesmo tempo que ajudam na venda de servicos premium e

acessorios.

Também orientamos o operador através de consultoria de negécios e treinamento focado em deixa-lo apto a operar, gerenciar e ad-
ministrar todo a aoperacdo. Mesmo para quem néo tenha nenhuma experiencia no segmento de varejo fotografico.

Panorama das operacées em andamento?

Desde que o projeto foi iniciado a quase 2 anos, cerca de 30 projetos em diferentes shoppings de todo o Brasil j& foram instalados e
estdo operando normalmente.

Com um faturamento que varia de R§ 40.000,00 a R$ 100.000,00 més e com custos de locacdo do espaco e administracdo da ilha
bem definidos, o projeto é rentavel e tem expectativa de retorno do capital investido em um periodo entre 18 e 30 meses.

Como a Inter Color Distribuidora pode lhe ajudar?

Com nosso expertise em projetos de lojas e ilhas de servico, nds podemos lhe ajudar apresentando uma solu-
cdo completa para o planejamento, negociacdo, instalacdo, operacdo e adminsitracdo de uma ilha Kodak de
servicos digitais, incluindo os servicos:

* Servico de projeto e consultoria para instalacdo dailha de Servicos, com a producéo de um plano de negécios e dimensionamento
das necessidades de equipe de venda, equipamentos, produtos e insumos necessarios.

« Apresentacao do projeto junto ao administrador do local onde e ilha sera instalada, mostrando ao mesmo que o projeto é sério
e tem o respaldo da Kodak e ajudando-o a obter um ponto atraente para a ilha e a
negociar um aluguel condizente com as expectativas de receita financeira.

* Nossa parceria com as grandes redes de admnistradoras de shoppings nos per-
mite ter facilidade de acesso e negociacdo com uma quantidade muito grande de
shoppings centers em todo o brasil.

* Venda de equipamentos Kodak para servicos digitais, incluindo opcdes de finan-
cimenento em até 36 vezes;

* Treinamento comercial (através de parceiro credenciado kodak)

* Servicos de instalacdo e treinamento para capacitacao técnica da equipe;

* Venda de insumos para os equipamentos, e produtos relacionados a fotografia
(&lbuns, pilhas, cameras, fotopresentes, etc)

* Distribuicdo de material de propaganda & trade marketing;

“Um sé6 parceiro que poderd lhe auxiliar em todas as etapas do projeto. E um parceiro que tem experiencia.
Com vadrias ilhas instaladas em clientes através da Inter Color Distribuidora, somos o unico canal indireto com
equipe dedicada ao projeto, e que conhece do assunto.”
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A Kodak no mundo

Histdria da Kodak

Com o slogan "Vocé aperta o botdo, nds fazemos o resto”, George Eastman coloca a primeira cdmera simples nas maos de uma infinidade
de consumidores em 1888. Dessa forma, ele tornou um processo de sujeira e complicacdes em algo simples, facil de usar e acessivel para
praticamente qualquer pessoa.

Desde entédo, a Eastman Kodak Company percorre seu caminho com uma abundéancia de novos produtos e processos para simplificar ainda
mais a fotografia, tornando-a mais Util e divertida. Na verdade, a Kodak de hoje é conhecida nao apenas pelas fotografias que proporciona,
mas também pelas imagens usadas em uma variedade de aplicacdes a lazer, entretenimento e nas dreas comercial e cientifica. Seu alcance
envolve cada vez mais o uso de tecnologias que combinam imagens e informacdes, criando um potencial de mudancas profundas na ma-
neira como as pessoas e 0s negdcios interagem.

Assim como Eastman tracou sua meta, a de tornar a fotografia "tdo conveniente quanto um lapis", a Kodak continua a expandir a maneira
como as imagens tocam as pessoas em seu dia-a-dia. A empresa esta entre as grandes corporacdes multinacionais do mercado, com sua
marca reconhecida em praticamente todos os paises do mundo.

Missao da Kodak:

Construiremos uma cultura de classe mundial, voltada para resultados, baseada em nossos seis valores chave: Respeito pela Dignidade
do Individuo, Integridade, Confianca, Credibilidade, Melhoria Continua e Renovacédo Pessoal e Reconhecimento e Celebracao, através dos
quais cresceremos mais rapidamente que nossos concorrentes fornecendo aos clientes e consumidores as solucdes que estes desejam
para capturar, armazenar, processar, produzir e comunicar imagens entre pessoas e maquinas em qualquer lugar, a qualquer hora.

Obteremos vantagem competitiva trazendo  solucdes diferenciadas e eficazes em termos de cus-
tos ao mercado, de forma rdpida e com qualidade, através de uma equipe composta por colaboradores diver-
sos, motivados e com as habilidades necessérias para manter a Kodak como lider mundial em geracdo de imagens.

Desta forma, atingiremos nosso objetivo fundamental de satisfacdo total do cliente e, conseqlientemente, nossas metas de maior partici-
pacdo no mercado global e boa performance financeira.

A Kodak no Brasil:

A Kodak, em franca transicdo na direcdo da tecnologia digital, se mantém tdo comprometida com o
mercado brasileiro quanto ha 90 anos.

E um orgulho estar presente no pais produzindo diretamente ou com parceiros, papéis, microfilmes e
cameras digitais com alta tecnologia, além de ser a Companhia que soube fazer a transicéo tecnoldgi-
ca dos produtos tradicionais para digitais.

Pt M Foram produzidas até hoje no Brasil, mais de 2 milhdes de cameras digitais.

A Kodak tem orgulho do seu Capital Humano que construiu esta histéria de 90 anos, e que esta at-
ualmente trabalhando e produzindo para o mercado business to business, O MAIOR PORTFOLIO DO
MUNDO na area comercial.

® A Kodak comecou a operar no Brasil no dia 11 de Outubro de 1920, por meio de um decreto assinado pelo presidente Epitécio Pessoa e
teve o primeiro escritério instalado no Rio de Janeiro, na mesma data.

® Em 1954, com a aquisicdo da fabrica Wessel, em Santo Amaro-SP, a Kodak iniciou a fabricacdo de papéis fotograficos preto e branco.
®* Em 1967, comecou a funcionar o CD no Morumbi, em Sao Paulo, e em 1976, foi inaugurado o escritério do Morumbi.

®* Em 1972, comecaram as instalacdes industriais de S.J.Campos, e em 1977, foi inaugurada a fabrica de cameras.

* Em Manaus-AM, a Kodak iniciou suas operacées em 1989, e em 1997, a fédbrica comecou a operar oficialmente.

VAMOS CELEBRAR E COMEMORAR OS 90 ANOS DA KODAK NO BRASIL!!!!
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Inter Color Distribuidora

A Inter Color Distribuidora é um dos canais oficiais da Kodak para revenda e distribuicdo em todo o territdrio nacional no segmento de
fotografia.

Distribuindo toda a linha de produtos e insumos para impressdo Fotoquimica, Térmica, Laser e Inkjet, além de toda a linha de equipamentos
para impressao fotografica incluindo as impressoras térmicas, laser e inkjet, quiosques de impressao e o minilab a seco Kodak Apex.

Caso a necessidade seja captura e digitalizacdo de imagens ou documentos a Inter Color Distribuidora conta com toda a linha de scanners
Kodak que utilizam tecnologias premiadas internacionalmente para transformar fotos e documentos em imagens digitais.

Estrutura

Tendo mais de 25 anos de experiéncia de mercado fotografico e contando com instalacdes nos Estados de Sao Paulo, Santa Catarina, Minas
Gerais e Goias, a Inter Color é uma familia de mais de 300 colaboradores que esté a disposicdo para auxiliar vocé e seu negécio.

Contando com modernos centros de distribuicdo e logistica, utilizando o que ha de mais moderno em estruturas e técnicas de armaze-
namento e movimentacdo de mercadorias, a Inter Color Distribuidora consegue garantir a integridade e conservacdo do produto desde a
entrada do fabricante até a recepcdo do produto no cliente final.

O cliente que escolhe trabalhar com a Inter Color ndo tem que se preocupar com seus pedidos,
pois nosso pos venda acompanha os pedidos dos clientes desde a colocagdo do mesmo até a
entrega e verificacdo da satisfacdo do cliente. Nds nos dedicamos para garantir sua satisfacdo.

Atendimento

A Inter Color Distribuidora oferece multiplos canais de atendimento, permitindo um relaciona-
mento pleno e comunicativo entre o cliente e a industria. Contamos com nossos consultores
de negdcio atendendo ligacdes nacionais gratuitamente através do 0800 772 8505. Também
mantemos centros regionais de atendimento e distribuicdo nos estados de Sdo Paulo, Minas
Gerais, Santa Catarina e Goiés.

No site www.intercolorbrasil.com.br o cliente consegue atendimento on-line, informacdes so-
bre produtos, material de propaganda & marketing e muito mais.

Nossa missao

"Distribuir produtos de qualidade, de maneira agil, eficaz e confidvel, proporcionando o melhor
servico de aquisicdo, entrega e pds venda, superando as expectativas de nossos clientes, forne-
cedores e colaboradores e garantindo o sucesso e a rentabilidade de seus negécios através de
um relacionamento transparente, baseado em confianca, profissionalismo e aprimoramento.”

Nossa visao

“Ser reconhecida como referéncia nacional de exceléncia no segmento de fotografia, se tornando a opcdo natural de escolha dos cli-
entes.”

Nossos valores

Etica, Transparéncia, efetividade, qualidade e competéncia.
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Agora que vocé ja conheceu melhor os equipamentos para o seu negdcio, escolha uma das
varias maneiras de entrar em contato com a Inter Color Distribuidora:

Pelo servico 0800 vocé pode falar diretamente de todo o Brasil com os consultores de nego-
cios que estdo a sua disposicao de segunda a sexta-feira das 8:00 as 18:00 horas

0800 772 8505

Através das unidades regionais vocé pode contatar um dos representantes Inter Color que
pode atendé-lo pelo telefone ou visitd-lo na sua loja de acordo com a sua conveniéncia.

Unidade Goias (64) 3433-8300
Unidade Minas Gerais (31) 3271-0391
Unidade Santa Catarina (48) 3346-8041

Unidade Sao Paulo - Matriz (19) 3589-8505
Unidade Sao Paulo - Capital (11) 2063 -3003

Pela internet, vocé pode entrar em contato direto com os consultores e técnicos através do
atendimento on-line acessando www.intercolorbrasil.com.br

Siga-nos no twitter e figue sabendo das novidades em primeira mao
www.twitter.com/InterColor

Av. Gal. Alvaro de Gées Valeriani, 1405 - Jardim Aeroporto
CEP13660-000 - Porto Ferreira - SP - Caixa Postal 540
Fone: (19) 3589 8500 - Fax: (19) 3589 8501




